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VABILO
Točka VEM pri Regionalnem razvojnem centru Koper vas vabi na sklop 4-ih brezplačnih delavnic 
	27.9.2013 (petek)
	Kdo je v resnici moj kupec

	2.10.2013 (sreda)
	Kako in kje naj se promoviram pove kupec

	9.10.2013 (sreda)
	Čas je naš zaveznik – upravljajmo ga

	16.10.2013 (sreda)
	Kako uspešno zaključiti pogajanje


*Podroben program posamezne delavnice najdete v nadaljevanju.
Vse delavnice se bodo izvedle, v zgoraj navedenih terminih, od 9.00 do 12.00 ure

 v prostorih Primorske gospodarske zbornice, Ferrarska ulica 2, 6000 Koper.
	Izvajalka vseh štirih usposabljanj bo, v sodelovanju z Regionalnim razvojnim centrom Koper, dr. Karmen Rodman, direktorica podjetniškega centra KonektOn d.o.o., katere osnovna dejavnost je izobraževanje, usposabljanje in svetovanje ter zagotavljanje drugih poslovnih storitev za podjetnike, majhna in srednje velika podjetja. Izvajalka ima šestnajstletne izkušnje s področja strateškega in operativnega trženja, korporativnega komuniciranja in managementa v mednarodni storitveni gospodarski družbi ter predavateljske in raziskovalne izkušnje kot visokošolska učiteljica na Univerzi na Primorskem, kjer deluje v univerzitetni katedri za trženje in katedri za podjetništvo.



Predviden čas trajanja vsake delavnice: 2-3 ure

Ciljna skupina: mikro, majhna in srednja podjetja ter samostojni podjetniki (v primeru prevelikega števila prijav, bodo imela prednost podjetja od 0 do 3 leta delovanja)

Vsebina delavnic:

	Kdo je v resnici moj kupec

27.9.2013 (petek); 9-12 ure
	Kako in kje naj se promoviram pove kupec

2.10.2013 (sreda); 9-12 ure

	· segmentacija trga in identifikacija ciljnih trgov, ki zahtevajo razlikovalen trženjski pristop

· identifikacija povprečnega kupca z namenom osredotočanja svojih trženjskih naporov
· razumevanje in vpogled v kupca
· določitev zahtev kupca in upoštevanje teh v ponudbi vrednosti

	· določitev ciljnega občinstva za komuniciranje z izhodiščem v ciljnih skupinah kupcev
· načrtovanje trženjskega komuniciranja;

· orodja trženjskega komuniciranja ter njihove prednosti in slabosti
· trendi in sodobne oblike trženjskega komuniciranja
· določanje proračuna za trženjsko komuniciranje

	Čas je naš zaveznik – upravljajmo ga

9.10.2013 (sreda); 9-12 ure
	Kako uspešno zaključiti pogajanje

16.10.2013 (sreda); 9-12 ure

	· moč ciljev in načrtovanja
· sedem poglavitnih zapravljivcev časa
· koliko je vreden čas posameznika
· moč strateških načrtov in iz njih izhajajočih prioritet
· moč koncentracije in organiziranosti
· tehnologija dela nam v prid;

· spoštovanje sebe (notranje ure) in drugih
	· zmagam-zmagaš koncept
· faze poslovnega pogajanja
· učinkovito komuniciranje in aktivno poslušnje
· dobra priprava je pogoj za uspešno pogajanje
· vodenje z vprašanji in preverjanje predlogov
· povzemanje in zaključne tehnike


Vljudno vabljeni.

Dodatne informacije dobite pri Vlasti Starc na tel.: 05/ 66 37 582 oz. po e-pošti: info@rrc-kp.si.

Ministrstvo za gospodarski razvoj in tehnologijo, v sodelovanju z SPIRIT Slovenija, javna agencija za spodbujanje podjetništva, inovacij, razvoja, investicij in turizma, nam je omogočilo, da, sicer tržno precej drage delavnice, te za vas izvedemo brezplačno. Izkorisite izjemno priložnost ter si vzemite čas za pridobitev novih znanj, ki bodo zagotovo dobra naložba za vaš posel.
Prosimo vas za predhodno prijavo (na priloženi prijavnici) na e-naslov: info@rrc-kp.si
ŠTEVILO MEST JE OMEJENO!
IZKORISTITE PRILOŽNOST ZA RAZVOJ!
“Delavnica je financirana s strani Ministrstva za gospodarski razvoj in tehnologijo in SPIRIT Slovenija, javne agencije za spodbujanje podjetništva, inovacij, razvoja, investicij in turizma. Izvaja se v okviru Javnega razpisa za financiranje izvajanja celovitih podpornih storitev v okviru vstopnih točk VEM na lokalnem nivoju v letu 2013 VEM 2013”. 
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